Ip’ que crece
del sol

crecimiento que estd registrando
la instalacién de paneles solares
fotovoltaices para autoconsumo
de electricidad. Este crecimiento
se debe a una legislacién mas
favorable y a la caida de los cos-
tes, de un 90% en diez afios.

“En el 2020 facturamos el
doble que en el 2019 y este afio
también esperamos doblar la
facturacidn, hasta alcanzar los
diez millones de euros”, sefiala
Esther Morlanes, directora de
Alterna Energia. La empresa
sigue operando en América
Latina, pero la mitad del volu-
men de negocio ya procede de
Espafia, sobre todo de Cata-

lunya. Se dedican a la instalacién
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de directora de
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; ALTERNA ENERGIA

de paneles solares para el
autoconsumo de-electricidad,
con una oferta de servicios
integral, cubriendo desde el
disefio de la ingenieria, hasta
la construccion, la puesta en
marcha, el mantenimiento y
la gestién de permisos y lega-
lizacién. Sus clientes son
pequefias y medianas empre-
sas con elevados consumos de
electricidad. “Les ofrecemos
retornos de la inversion infe-
riores a cinco afios; con los
actuales precios de la electri-
cidad”, indica Morlanes. En
estos 15 afios de vida, han
ejecutado unas 300 instala-
ciones, que suman unos 40
megavatios. Unas cifras que
crecen rapidamente: “Cada
vez son de mayor potencia las
instalaciones. Ahora ya no
bajan del megavatio. Acaba-
mos de finalizar una de 2,8
megavatios que en principio
es la mayor de Catalunya,
pero el sector crece tan rapi-
damente que quizas yano sea
la mayor”, reconoce la direc-
tora.

Alterna Energia cuenta con
presencia a lo largo de todo el
territorio espafiol y opera
también en Portugal. Hace un
afio y medio la plantilla era de
poco mas de veinte personas
y ahora ya es de cincuenta y
tienen previsto acabar el afio
con sesenta. “La familia va
creciendo”. concluve Esther

Regist
crecimien-
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uest i', el alquiler

tewcayuda a las marcas a
ofrecer sus productos de
forma temporal a través de
sus respectivas paginas web
En mayo del 2020, Pablo
Candau y Ramén Borruel
crearon una empresa que
combinaba servicios de
tecnelega eb y de ges-
tién de operaciones para
as del sector de

P
Un afio mas tard amo a
su puerta una marca de
Ti - bebé y los em-
S se dieron

muchos otros sectores de
consumo. Fue entonces
cuando crearon la start—
Newe.

“Trabajamos con ﬁrmas

del sector de la moda,

puericultura, equipamien-

to deportivo y electronico

y en unos meses también
1 sector salud”, explica
andau. Ttenen previsto

el proximo afio. En con-
creto a Holanda y Portu-

~ gal. Con crecimientos
‘mensuales de la factura-

cion de entre el 40% v el

~50%, acaban de « cerrar una

privada de 189.000 euros y
estan pendlente de recibir
un crédito Enisa de
100.000 euros.

La empresa emergente
est4 siendo acelerada por
Lanzadera y esti amplian-
do la plantilla, que pasard a
ser de nueve personas.




